[/profaj

B2B Sirketler icin
LinkedIin Rehberi

Kurumsal sayfadan reklama, karar vericilere ulasmanin
sade yol haritasi
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BU SUNUM

Bu sunum size ne kazandirir

Kimler icin Ne kazanirsiniz
m B2B sirketlerin pazarlama ve satis Sayfa, calisan ve yonetici profilleri icin net
yoneticileri rol dagilimi

m Karar vericilere ulasmak isteyen ekipler Haftalik ritimle surdurulebilir icerik plani

B [inkedIn'i yeni kuran kurumsal markalar Reklam ve satis ekibini baglayan olcim
yaklasimi
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TEMEL

Vitrininiz u¢ katmandan olusur

1 2 3

Sirket sayfasi Calisan profilleri Yonetici profilleri
Markanin resmi yuzu ve Ekibin uzmanlgini insan Sektore bakisinizi ve
duyuru merkezi. sesiyle gosterir, guveninizi tasir.
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Sayfaniz ilk bakista ne soylemeli

Net tanim

Kime hangi sorunu
¢ozdugunuzu tek
cumleyle yazin.
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Guncel gorseller

Logo, kapak ve Urun
gorselleri glincel
olsun.

Hizmet bolumu

Urlin ve hizmetlerinizi
eksiksiz tanitin.

DaGzenli
paylasim

Sayfa bos kalmasin,
ritim olussun.
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ICERIK

Dort icerik sutunu

1 Sektor gorusu Alaninizdaki gelismelere uzman bakisinizi paylasin.
2 Musteri ¢cozimu Bir sorunun nasil ¢ozulduguni anlatin.

3 Ekip ve kultur Calisma biciminizi ve ekibinizi tanitin.

4 Urdn ve hizmet Kullanimi ve faydayi sade bicimde gosterin.
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Calisan paylasimi akisi

2 EVAIEV/I

Calisanlara
paylasilabilir
icerik sunun.
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Kendi
sesiyle

Calisan kendi
cumleleriyle
paylassin.

Yanitlayin

Gelen
yorumlara

hizlica donun.

Baglanti
kurun
llgilenen kisiyle
iletisime gecin.

Gorusme

Satis ekibine
sicak bir
tanisma
devredin.
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REKLAM

Reklam bicimleri ve kullanim alanlari

Bicim

Ne icin Dikkat

Sponsorlu icerik
Mesaj reklami
Potansiyel musteri formu

Video reklam
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Uzmanlik icerigini hedef kitleye tasimak Degerli bir icerikle baslayin

Kisiye dogrudan davet gondermek Kisa ve net bir teklif yazin
Form doldurmayi kolaylastirmak Yalniz gerekli alanlari isteyin
Urin veya hizmeti anlatmak Ik saniyede konuyu verin
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Dogru kisiye ulasin

Is unvani Sektor Sirket Sirket listeniz
Karar verici ve Hizmet verdiginiz buyuklugu Hedef sirket listenizi
etkileyici unvanlari sektorlere odaklanin. Ideal musterinizin reklama baglayin.
secin. Olcegini tanimlayin.
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SUREC

Dikkatten satis gorusmesine

Iceriginizle ilgilenir

lletisim talebi Form ya da mesaj birakir
Satis gorusmesi Satis ekibi arar
Teklif Ihtiyaca 6zel teklif sunulur
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Pazarlama ve satis ayni tabloya baksin

Erisim Etkilesim lletisim talebi Satis ekibi geri

Hedef kitlenin ne Hangi icerik yorum ve Kag kisi gorusme bildirimi

kadarina ulastiniz? paylasim aldi? istedi? Gelen talepler nitelikli
miydi?
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RITIM

Surdurulebilir haftalik plan

Pazartesi Sali Carsamba

O O O

Haftanin iceriklerini  Sektor gorusu MuUsteri cozumu
planlayin paylasin anlatin
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Persembe

Ekip veya kultlr
icerigi

Cuma

Yorumlari ve
Olcimu gozden
gecirin

11713



Baslamadan once sekiz madde

. Sirket sayfasl tam ve guncel i Calisanlar icin paylasim rehberi hazir
. Dort icerik sUtunu belirlendi i Haftalik takvim cikarildi

Bl Hedef unvan ve sektor listesi yazildi B Potansiyel musteri formu hazir

Bl Satis ekibiyle talep sureci konusuldu B Aylik rapor gostergeleri belli
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LinkedIn'de
karar vericilere
birlikte ulasalim

Profaj bir teknoloji ajansidir. Kendi yapay zeka teknolojilerimizi
(Profaj Al Suite) Uretir, markalarin buyumesini strateji, yaraticilik
ve teknolojiyi birlestirerek yonetiriz. Turkiye'de ve uluslararasi
pazarda kurumsal sirketlere ve KOBI'lere hizmet veririz.

Icerik ve topluluk yonetimi icin Socianty, reklam yénetimi ve raporlama
icin Advetics ile calisiyoruz.

Bu iste Beraberiz!
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+90 232 320 00 40

profaj@profaj.com

profaj.com/iletisim/gorusme-planlayin
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